


	DIDAKTISCHER JAHRESPLAN FÜR DAS SCHULJAHR: 20XX/YY
	GM
07.6

	SCHULFORM: 
Kfm. Berufsschule
Kaufmann/-frau für Groß- und Außenhandelsmanagement
	STUFE/JAHRGANG/KLASSE:
FACHSTUFE 1

	LERNFELD:       
07 Außenhandelsgeschäfte anbahnen
	ZEITRICHTWERT DES LERNFELDES:
40 Unterrichtsstunden

	
	

	TITEL UND NUMMER DER LERNSITUATION:
Lernsituation 6: Wir berücksichtigen internationale Rechtsnormen und Lieferbedingungen bei der Vertragsgestaltung
	ZEITBEDARF: 
8 Stunden

	HANDLUNGSSITUATION:
Der Fairtext GmbH liegt eine Anfrage von Hayden & Sons aus Boston (USA) vor. Die Auszubildenden der Fairtext GmbH im 2. Ausbildungsjahr bekommen vom Leiter der Außenhandelsabteilung den Auftrag, einen Entwurf für ein Angebot an Hayden und Sons in englischer Sprache zu erstellen. Dieses Angebot soll alle Inhalte enthalten, die in einem Kaufvertrag mit Hayden & Sons, Bosten (USA) geregelt werden sollten.


	HANDLUNGSERGEBNIS:
· Entwurf für ein schriftliches Angebot an Heyden & Sons in englischer Sprache


	CURRICULARER BEZUG  ZWISCHEN DEN LERNBEREICHEN BZW. ZU ANDEREN LERNFELDERN/FÄCHERN ODER ANDEREN LERNSITUATIONEN:


	LERNVORAUSSETZUNGEN:
· Incoterms

	KOMPETENZEN:
Die Schülerinnen und Schüler 
• nennen die notwendigen Inhalte eines internationalen Kaufvertrages
• treffen eine begründete Entscheidung über das Recht, dass Grundlage für einen Vertrag mit Heden & Sons sein soll
· beurteilen die Lieferbedingungen EXW, FCA, FOB, CIF und DDP aus der Sicht des Exporteurs du aus der Sicht des Importeuers
· beurteilen die im Außenhandel üblichen Zahlungsbedingungen aus der Sicht des Exporteurs und aus der Sicht des Importeurs
· wählen die Angebotsinhalte begründet aus
· erstellen einen sach- und formgerechten Angebotsentwurf in englischer Sprache


	FACHINHALTE:
· Rechtsgrundlagen für internationale Kaufverträge (Recht der Bundesrepublik Deutschland, UN-Kaufrecht, Recht es Importlandes, Recht eines Drittlandes)
· Incoterms EXW, FCA, FOB, CIF, DDP
· Vorauszahlung/Anzahlung
· Zahlung aus einem Dokumenten-Akkreditiv
· Dokumente gegen Kasse (D/P)
· Dokumente gegen Akzept (D/A)
· Zahlung nach Ablauf eines offenen Zahlungsziels
· Inhalte eines internationalen Kaufvertrags
· Angebot in englischer Sprache

	METHODEN:


	LERNSTANDSKONTROLLEN:


	ORGANISATORISCHE BESONDERHEITEN:
Groß im Handel; Bd. 2: Lernfeld 7, Kapitel 7 und Kapitels 3






